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Carlos Ladaria tiene 40 años de experiencia profesional desarrollada completamente en la 

acción comercial. Desde que inició su carrera como Director Comercial de una empresa 

americana de productos químicos, siempre ha estado dirigiendo equipos comerciales 

tanto en España, como en EEUU y en el Reino Unido.  

Desde 2002 dirige su consultoría y desde 2009 Nexpertia, empresa de Formación 

especializada en habilidades comerciales y profesionales y es en esta capacidad como hoy 

se presenta ante vosotros para desarrollar este curso “La táctica de la venta” 

 

 


